Débouchés Lors de leurs
Rencontres, les Vif ont
voulu « dédiaboliser »

la grande distribution.

Un circuit de vente
intéressant pourvu gu’on
en comprenne les codes.

e l'avis des intervenants
D venus témoigner lors des

Rencontres nationales
des Vignerons indépendants
de France (Vif), qui se tenaient
a Cahors (Lot) les 15 et 16 avril
dernier, la grande distribution
doit étre « dédiabolisée ». Pour
Emmanuelle Rouzet, consultante
en marketing chez ERF Conseil,
la GD est méme un créneau « trés
intéressant », a condition « de bien
la comprendre et de parler sa lan-
gue ». « Travailler avec la GD de-
mande de connaitre son fonction-
nement par magasin, par région et
par enseigne », a confirmé Olivier
Antoine, dAOC Conseils.
Il s'agit de bien faire la différence
entre les chaines disposant de
centrales d'achat locales ou régio-
nales et celles organisées autour
de centrales nationales, telles
que Carrefour-Cora ou Auchan-
Systéme U, peu adaptées aux
« petits » producteurs.
Comme pour le circuit tradition-

Méme pas peur de la GD

nel, une relation professionnelle
de confiance doit s’établir entre
l'acheteur et le vigneron. Mais
comme pour toute négociation
commerciale, il faut se former,
étre a I'écoute de son acheteur et
savoir dire non.

Un travail de marketing nécessaire
Concernant le produit lui-méme,
il doit se vendre « tout seul et vite,
parmi les 800 références du rayon »,
a insisté Emmanuelle Rouzet.
D'ou I'importance d'un bon po-
sitionnement en amont avec
une cohérence entre le prix, I'éti-
quette et lesautres éléments de la
bouteille. Pour faciliter les ventes,
«on peut mettre en avant un prix,
une appellation ou une médaille »,
aindiqué Olivier Antoine.

Rencontres nationales des Vignerons

ACTUS FRANCE

indépendants de France, a Cahors
{Lot), les 15 et 16 avril. ¢ J.cassaenes

Olivier Dauvers, spécialiste de
la GD, a rappelé I'importance
des criteres de « simplicité » et
de « facilité » auquel les produits
doivent répondre pour attirer les
consommateurs: « Les rosés et les
vins de cépage sont simples a com-
prendre. Les BIB sont faciles a uti-
liser. Cest ce qui explique leur pro-
gression en grande distribution. »
Autre condition: avoir des vo-
lumes et une bonne logistique.
« La principale crainte des distribu-
teurs, cest la rupture de stocks. Elle
est interdite. Il faut fournir dans les
temps, ce qui demande de la réacti-
Vité », a témoigné Pierre-Etienne
Garzaro, vigneron en Gironde,
qui commercialise chaque année
150000 bouteilles sur ce circuit.
JULIETTE CASSAGNES

Prime promise, prime due

Assurance récolte Les aides promises aux souscripteurs de ces contrats n’étaient
toujours pas arrivées début mai, alors qu’elles auraient dues étres versées le 31 mars.

ors de ses visites dans
L les vignes ravagées par la

gréle, en 2013, en Gironde,
et en 2014, dans I'Aude, le mi-
nistre de I'Agriculture, Stéphane
Le Foll, avait eu la prudence de
ne pas promettre d’aides excep-
tionnelles, mais avait pris un
engagement fort: le maintien du
taux d'aide aux assurances mul-
tirisques a 65 %.
Ces aides pour les contrats signés
en 2014 auraient di étre versées
le 31 mars 2015. Or, les souscrip-
teurs n'ont rien vu venir. Puis le
bruit a couru que le taux d’aide
ne serait en fait que de 55 %. Les
responsables professionnels
se sont agacés de cette affaire,
particulierement les Bordelais,

qui se sont mobilisés dans la
promotion de l'assurance-ré-
colte apres les séveres dégats de
2013. « Nous avons poussé les vi-
gnerons a prendre une assurance
multirisque. Ce sont des produits
onéreux qui n'ont de sens que s'ils
sont fortement subventionnés,
confirme Hervé Grandeau, le
président du Syndicat des bor-
deaux et bordeaux supérieurs.
On fixe les regles du jeu au début du
match. On ne les change pas quand
il est fini. »

Le 29 avril, le ministére de I'Agri-
culture a recu I'Association gé-
nérale de la production viticole
(AGPV) a ce sujet. Il a assuré aux
responsables professionnels
que l'aide arriverait bien (la date

limite étant fixée au 31 juin par
la réglementation européenne)
mais sans garantir son taux. Au
mieux, 65 %. Au pire, le taux de
l'aide passeraita 55 %.
Pour que 'histoire ne se répéete
pas, la filiere demande une com-
paraison rapide entre la somme
des demandes de subvention et
I'enveloppe dédiée. « Les surfaces
sont connues en mai, avec les dos-
siers Pac, et les capitaux assurés
le sont en septembre avec les dé-
clarations DDTM. Il faut que l'on
sache dés octobre si le taux d'aide
peut étre tenu. Et ne plus attendre
avril, apres la date de paiement... »,
soupire Stéphane Héraud, le pré-
sident de [AGPV.

ALEXANDRE ABELLAN

VCl pour tous
Stéphane Le Foll s’est
engageé a généraliser le
volume complémentaire
individuel (VCI) aux vins
rouges d’AOCdésles
vendanges 2015. Aprés
une expérimentation
de cing ans sur dix-sept
AOC du Bordelais, Yann
Le Goaster, directeurde la
Fédération des grands vins
de Bordeaux, estime que
« le dispositif a démontré
qu'il répond aux objectifs
initiaux ». Les vins blancs
AOC disposent du VCI
depuis 'année derniere.
Le ministre a affirmé la
volonté du gouvernement
de généraliser le systeme
de VCl aux IGP également.

47,1 Mhl

Clest la production de vin
en France en 2014, selon les
Douanes, soit un volume en
hausse de 11 % par rapport a
2013. Lanalyse par couleur
fait apparaitre une forte pro-
gression des rosés (+20 %).
Elle est plus mesurée pour
les vins rouges: +12 %. Les
chiffres révelent également
une hausse de 17 % des
volumes d’AOP. Les IGP et
VSIG n‘augmentent respec-
tivement que de 1 %et 5 %.
La quantité mise en réserve
(VSI et VCI confondus)
s'éléeve, elle, a 109404 hl.

LE SENAT DEFINIT
LA PUBLICITE

Les sénateurs ont

adopté, mercredi 6 mai,

un amendement pour
distinguer information

et publicité dans le cadre

de la loi Macron, contre

l'avis du gouvernement qui
préfere régler cette question
dans la loi de santé. « Cet
amendement a toute sa place
dans cette loi puisqu'il concerne
une activité essentielle pour
notre économie », assure la
sénatrice UMP Elisabeth
Lamure. La loi Macron doit
encore repasser a ’Assemblée
nationale pour un vote
définitif, ce qui doit avoir lieu
avant I'été. La filiére espere
que les députés voteront
comme les sénateurs.
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